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Drodzy przyjaciele,

Chrzescijanie majg obowigzek wypowiadac sie w waznych kwestiach, zeby broni¢ swoich
pogladdéw. Mogqg bra¢ udziat w debatach, pisac listy do gazet, wypowiadac¢ sie na tamach
Internetu lub na wiele innych sposobdw. Niestety, czesto bardziej liczy sie to, jak co$ sie
mowi, niz co doktadnie sie mdéwi. Przyjazne nastawienie jest wiec rownie wazne jak same
argumenty. Dr. Gudrun Kugler dzieli sie z nami swoim doswiadczeniem z zakresu
lobbyingu i méwi, o czym warto pamieta¢ w dyskusjach.

Wasz Zespot ,,Europy dla Chrystusa!”

P.S. Pamietajcie o modlitwie Ojcze Nasz w intencji Europy opartej na chrzescijariskich
wartosciach!

Czesto bierzemy udziat w dyskusjach, w ktorych nasze chrzescijanskie
przekonania idg na pierwszy ogien. W takiej sytuacji decydujace dla
zdobycia stuchaczy sg silne argumenty i przyjazne nastawienie. W
dyskusji z sasiadem lub kolegg, w debacie telewizyjnej, przy pisaniu listu
do redakcji lub publikacji ksigzki jedno jest wazne: to, co moéwisz i jak
mowisz, decyduje, czy zostaniesz wystuchanym.

Jest przy tym kilka waznych zasad, o ktérych warto pamietac¢:

Chrzescijanie silni w dyskusji
Dr. Gudrun Kugler

Badz przygotowany!

Zastanow sie dobrze, co chcesz powiedzie¢. Doktadne przygotowanie - rowniez na
piSmie - pomoze zachowac jasno$¢ mysli nawet w goracej debacie.

Zawsze pamietaj, jaki bytby dla ciebie najbardziej i najmniej korzystny wynik
negocjacji.

Przeanalizuj swoje argumenty. Jakie jest moje stanowisko? Jakie rozwigzania
mnie usatysfakcjonujg? Jakie jest stanowisko moich oponentéw? Dlaczego tak
mys$la? Jakie sg ich najgtebsze motywacje? Co z ich punktu widzenia jest stuszne a
co nie? Ktére z moich argumentow sa najbardziej przekonywujace? Czy moge
oprzec sie na jakichs statystykach? O ktorych rzeczach trzeba wspomnie¢, a ktére
mozna poming¢? Przeksztat¢ skomplikowane argumenty w jasne, zrozumiate
wypowiedzi i przeéwicz ich przedstawianie.

Jesli bierzesz udziat w publicznej debacie, zastandéw sie, kim sg inni uczestnicy?
Jakie sg ich doswiadczenia i stanowiska? Jakie bedg ich koronne argumenty i jak
na nie odpowiem? Kim jest moderator? Po ktorej stronie sie opowie?

Liczy sie podejscie i sposob bycia!

Pozyskuje stuchaczy ten, kto zostaje przez nich uznany za szczerego i rzeczowego
lub zaangazowanego w sprawe dla dobra wspodlnego.

Badz caly czas wyrozumiaty i zyczliwy, bo to jedyne, co przekonuje ludzi. Kiétnia
zamyka serca i blokuje zdolno$¢ rozumienia. Natomiast dyskusja moze by¢ dobrg



okazjg do okazania chrzescijanskiej mitosci i dawania przyktadu. Kto wie, kiedy
twdj rozmdwca bedzie miat kolejng okazje spotkania chrzescijanina? Wykorzystaj
ta okazje, by by¢ uprzejmym i sympatycznym.

Nie staraj sie wywrze¢ wrazenia, ze wiesz wszystko, a jedyne, co powinni zrobic
stuchacze, to uczy¢ sie od Ciebie.

Nie koncentruj sie na negatywach. Rozpoczynaj wypowiedz od pochwaty lub
przynajmniej od powiedzenia czego$ pozytywnego.

Jesli ktos$ udowodni ci, ze sie mylisz, zaakceptuj to i przyznaj otwarcie w dyskus;ji.
Docen to, Ze nauczytes$ sie czego$ nowego.

Trzymaj sie tematu - ludzie beda ci za to wdzieczni!

Nie méw wszystkiego, co mozna by powiedzie¢ na dany temat. Czas wypowiedzi
jest zawsze w pewnym stopniu ograniczony. Z wielu rzeczy, ktére mogtby$
powiedzie¢, wybierz najwazniejsze.

Staraj sie rozumiec innych i ich watpliwosci!

Staraj sie spojrze¢ na $wiat oczami innych. Czasem uzywamy tych samych stow,
ale rozumiemy je odmiennie. Dowiedz sie, co ma mysli rozmdwca i wyjasnij mu
swoje stanowisko. Nie oczekuj jednak, ze zrozumie od razu.

Staraj sie zrozumieé, co probuje ci przekaza¢ oponent, nawet pomiedzy stowami.
Do czego naprawde dazy? To pozwoli ci odnies¢ sie do tego, co najwazniejsze bez
tracenia czasu.

Zastandw sie, w czym twdj oponent moze miec¢ racje. Wskaz mu to i powiedz
dopiero, w czym sie myli.

Wybierz przekonujace argumenty!

Wedtug statystyk, po kilku minutach rozmowy prawie nikt nie pamieta, co
powiedziat wczesniej rozmdéwca. Stuchacze zapamietajq jedynie, czy méwigcy byt
przekonujacy, czy nie.

Niestety nie chodzi o to, ktére argumenty sg najbardziej prawdziwe, ale o to,
ktore okazg sie najbardziej przekonujace. Ludzie nie myslg do konca racjonalnie.
Duza role odgrywajq ich uczucia i skojarzenia.

Biorac udziat w publicznej debacie, pamietaj, ze twoim celem nie jest przekonac
oponenta, ale stuchaczy. Zgodza sie z twoim stanowiskiem, jesli uznajg cie za
sympatycznego, a twoje argumenty za zrozumiate i bez znaczenia dla nich bedzie
to, czy inni uczestnicy dyskusji zgodzili sie z toba.

Jesli musisz uzy¢ naukowych argumentdéw, zastanow sie wczesniej, jak bys je
przedstawit na przyktad swojej babci. Uzywaj poréownan i przyktadéw, ktére kazdy
zrozumie (Np. ,Lodowki w klinikach in vitro mieszczg wiecej istnien ludzkich niz
$redniej wielkosci miasto w potudniowych Niemczech”)

Nie wystarczy duzo wiedzie¢. Stuchacze powinni sie dowiedzie¢ od ciebie, skad
czerpate$s wiedze (,Podczas mojej piecioletniej pracy w Afryce uswiadomitem
sobig, ze... ).

Jesli musisz odnies$¢ sie do spraw ,politycznie niepoprawnych”, przemysl| dobrze
sformutowania i przykfady, ktérych uzyjesz. Polityczna poprawnos¢ to metoda
myslenia wtasciwa wiekszosci, dlatego warto podja¢ wysitek, aby znalez¢ sposob
omijania utartych sposobdéw mowienia prawdy (Nie mow: ,Aborcja to
morderstwo”, powiedz: ,Aborcja zatrzymuje prace serca dziecka”).

Ludzie chcg stuchac¢ slogandw i tatwo je zapamietujg, dlatego uzywaj ich w miare
mozliwosci.

Opowiedzenie osobistej historii albo historii kogo$, kogo znasz, doda ci
wiarygodnosci. Pamietaj jednak o zachowaniu umiaru!

Pamietaj, ze jestes chrzescijaninem!

Maodl sie za tego, z kim rozmawiasz i za swoich stuchaczy, przed i po dyskusji. W
koncu, to Bog porusza serca, a nie twoje wspaniate wystgpienie.

Doceniaj tego, z kim rozmawiasz, ktérego probujesz zacheci¢ do uswiadomienia
sobie prawdy. Bardziej niz swoje stanowisko miej na uwadze dobro stuchaczy. W
dyskusji nie chodzi o to, by wygrac, ale o to, by pomédc ludziom zrozumie¢ dotad
nieznane im prawdy.



